
消費税インボイス制度
（適格請求書等保存方式） 個別相談会

～中小・小規模事業者の方は必見! !～

事業環境変化対応型支援事業

相 談 員 税理士  山下  武氏

開催時間
各日　9時～12時
　　　13時～16時

対 象 中小・小規模事業者

相 談 料 無料
（会員・非会員問わず）

定 員 各日6事業所まで
（1事業所あたり60分程度を予定しております）

会 場 防府商工会議所　相談室

申込方法 下記申込書により、FAX又はTELにて
お申し込みください。

⇦左記のQRコードからも
簡単にお申し込みができます。

※ご記入いただいた情報は当会議所からの各種情報・情報提供のために利用するほか、参加者の実態調査・分析のために利用することがあります。

お問い合せ
申込先 防府商工会議所

〒747-0037 防府市八王子2-8-9 デザインプラザHOFU5階
TEL：0835-22-4352　FAX：0835-22-4763
E-mail：hofu@h-c.or.jp

「免税事業者だけどインボイスの登録は必要？」「経理処理はどうすればいい？」
「消費税額の計算はどうなる？」などインボイス制度についての疑問点・実務対応
等のご相談に対応するため、防府商工会議所では中国税理士会防府支部派遣の税
理士による個別相談会を実施します。お気軽にご相談下さい。

C H E C K

完全予約制開催日

9月25日（月）
10月23日（月）
11月27日（月）

● 申込日時（希望する日と時間に◯印を付けてください）

※お申込みは先着順となりますので、日程等ご希望に添えない場合がございます。ご了承ください。

9月 時間25日（月） 9：00～ ／ 10：00～ ／11：00～ ／13：00～ ／14：00～ ／15：00～

10月 時間23日（月） 9：00～ ／ 10：00～ ／11：00～ ／13：00～ ／14：00～ ／15：00～

11月 時間27日（月） 9：00～ ／ 10：00～ ／11：00～ ／13：00～ ／14：00～ ／15：00～

消費税「インボイス制度」個別相談会 申込書 防府商工会議所 行

FAX：0835-22-4763

事業所名

TEL

所在地

参加者名

消費税申告区分
※該当するものに◯ 免税事業者　　　課税事業者（ 本則 ・ 簡易 ）　　　わからない

三
校

　コロナが収束し、消費トレンドは大きく変わりました。　コロナが収束し、消費トレンドは大きく変わりました。
　物価が上がり、商売は「安く売る」から「高く売る」に　物価が上がり、商売は「安く売る」から「高く売る」に
シフトし、巣ごもり消費が一転して、実店舗の対面ビジネシフトし、巣ごもり消費が一転して、実店舗の対面ビジネ
スが盛況となりました。本講座では、アフターコロナにスが盛況となりました。本講座では、アフターコロナに
おける新しい売り方を徹底解説し、小さなお店が小予算、おける新しい売り方を徹底解説し、小さなお店が小予算、
少人数で売上を伸ばす方法を分かりやすくレクチャーし少人数で売上を伸ばす方法を分かりやすくレクチャーし
ます。小売業、サービス業、ホテル宿泊業、飲食店、工ます。小売業、サービス業、ホテル宿泊業、飲食店、工
務店、美容室、ネット通販、営業など、多くのビジネスで務店、美容室、ネット通販、営業など、多くのビジネスで
役立つマーケティング戦略を分かりやすく解説します。役立つマーケティング戦略を分かりやすく解説します。

値上げしても売れる値上げしても売れる
アフターコロナアフターコロナのの新しい売り方新しい売り方

9/25（月）開催 値上げしても売れるアフターコロナの新しい売り方セミナー受講申込書  ※このままのサイズでFAXして下さい。

防府市創業・交流センター
又はオンライン（Zoom）
（防府市八王子2-8-9　☎ 0835-22-4352）

会 場

中小・小規模事業者（会員・非会員問わず）対 象

30名（定員になり次第締め切ります）定　員

防府商工会議所　中小企業相談所
TEL 0835-22-4352　 　FAX 0835-22-4763

主　催

日 時 令和5年9月25日月
14：00 ～16：00

事 業 所 名 TEL

所　在　地 参加形式
（○をつけてください）

　　会　場　　・　　オンライン　　

受講者氏名 メール
アドレス

オンライン受講希望の方はご記入下さい

※ご記入いただいた情報は、当会からの各種連絡・情報提供のために利用するほか、セミナー参加者の実態調査・分析のために利用することがあります。

ＦＡＸ：0835-22-4763 申込日（2023/     　 /    　 ）防府商工会議所 行

■お申込み方法
　下記申込書に必要事項をご記入いただき、
　ＦＡＸ・電話・ホームページ・メール
　のいずれかでお申込みください。
　メール（hofu@h-c.or.jp）

【申込フォーム】

◆ 今後のインフレ経済と消費動向の予測
◆ 値上げしても売れる方法
◆ Googleビジネスプロフィールの活用法
◆ 初心者向けのSNS・動画の活用法
◆ 人材採用のコツとポイント

カリキュラム

値上げしても

1970年生まれ。大学卒業後、出版社に勤
めた後に観光施設の企画広報担当を経て経
営コンサルタントとして独立。楽天市場等で
多くのネットビジネスの受賞履歴あり。ＷＥ
Ｂニュース等への連載や寄稿のほか、日経
MJにおいて、毎週月曜日「竹内謙礼の顧客

をキャッチ」を執筆中。大企業、中小企業のコンサルティングはもちろん、
起業や副業、販促、営業、人材教育のアドバイスを行い、特にキャッチ
コピー制作とネットビジネスへのコンサルティングには定評がある。著
書は『巣ごもり消費マーケティング』『ネットショップ運営攻略大全』（技
術評論社）、『逆境を活かす店消える店』（日経ＢＰ社）　他50冊以上

有限会社いろは　代表取締役
竹
たけうち

内 謙
けんれい

礼 氏講 師

お客様の集まる
   お店の作り方教えます
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